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			Evalanche Plattform

			Offene und modulare Plattform für 360° Marketing Automation und Digital Sales
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	Ihr Lead Management Tool für mehr Umsatz durch bessere Leads

Sie wünschen sich qualitativ bessere Leads, größere Aufträge, mehr Kunden und steigende Umsätze? Mit dem Lead Management Tool Evalanche generieren Sie systematisiert und effizient Leads, entwickeln diese dank automatisierter Kampagnen sukzessive weiter und übergeben Sie – quasi auf Knopfdruck – an Ihren Vertrieb. Auf Wunsch synchronisieren Sie die Daten direkt mit Ihrem CRM-System. Und erhalten abteilungsübergreifend umfassende Einblicke in Ihre Kundenpotenziale. Digital und ganz automatisch.

Werden Sie mit unserem Lead Management Tool zum erfolgreichen Enabler für die digitale Transformation in Ihrem Unternehmen. Dank Evalanche digitalisieren und automatisieren Sie Ihren Kundengewinnungsprozess professionell von Anfang bis Ende. Für einfach überzeugendere Einkaufserlebnisse entlang der gesamten B2B Customer Journey! 










	Über 5.000

Unternehmen, die Evalanche einsetzen








	20 Jahre

als Unternehmen auf dem Markt








	Über 250

Partner, die auf Evalanche setzen
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	Unsere zufriedenen Kunden
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	Kundengewinnung leicht gemacht – mit unserem Lead Management Tool









	Mit professionellem Inbound Marketing platzieren Sie hochwertige Inhalte an allen relevanten Touchpoints und überführen Sie mit unserem Lead Management Tool ganz bequem in einen professionellen Lead Management Prozess.

	Dank integrierter Webformulare und individualisierter Leadpages machen Sie aus anonymen Websitebesuchern kontaktierbare Leads.
	Mit einer mehrstufigen Lead Nurturing Kampagne aus hochpersonalisierten Emails und relevanten Inhalten entwickeln Sie Ihre Leads auf Ihr Verkaufsziel hin.
	Behalten Sie stets den Überblick über den Status Ihrer Leads und bewerten Sie diese mit einem ausgeklügelten Lead Scoring System im eigenen Lead Management Tool.
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		Ihre Vertriebs- und Marketing-Teams besitzen eine reibungslose Übergabe-Schnittstelle, um potenzielle Kunden während ihrer gesamten Reise zu begleiten.
	Damit der Vertrieb unmittelbar mit den Leads arbeiten kann, steht Ihnen eine bidirektionale Synchronisation in Echtzeit zu verschiedenen CRM-Systemen zur Verfügung – direkt in Ihrem Lead Management Tool.


Steigern Sie Ihren Geschäftserfolg, indem Sie Ihr Lead Management produktiv automatisieren und digitalisieren. Für Leadgenerierung, Lead Nurturing, Scoring, Routing und Reporting brauchen Sie ab sofort nur noch ein Tool: die Lead Management Software Evalanche.









	Unsere Lead Management Software – Ihre Vorteile
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	Effizient

Durchgängig digitalisierter Lead Management Prozess
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	Integrativ

CRM-Schnittstellen (zu SAP, CAS, Salesforce u.v.m.)
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	Effektiv

Systematisiertes Lead Nurturing, Scoring und Routing
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	Transparent

Umfassender Überblick über alle Lead-Stufen und KPIs
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	Rechtskonform

ISO 27001-zertifiziert, Made in Germany, DSGVO-gemäß









	Ihr Lead Management Tool mit vielen Highlights
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	Effektive Lead Generierung

dank smarter Leadpages & Formulare
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	Effizientes Lead Nurturing

dank automatisierter Kampagnen
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	Flexibles Lead Scoring

dank verhaltensbasiertem Tracking
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	Automatisiertes Lead Routing

dank flexibler Vertriebs-Anbindung
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	Erfolgskontrolle in Echtzeit

dank Profil- und Verhaltensdaten im Cockpit
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	Vertriebs-Automatisierung

dank leistungsstarkem Sales Add-on









	Sie wollen Evalanche live erleben?

Dann schauen Sie sich jetzt unsere Marketing und Sales Automation Plattform in unserer neuen Demo-Umgebung an!






Kostenlose Live-Demo testen



	Jetzt kostenfreies Beratungsgespräch vereinbaren










	

Automatisch mehr Leads gewinnen

mit unserem professionellen Lead Management Tool

Generieren Sie zuverlässig und rechtssicher Adressen und verwandeln anonyme Websitebesucher in qualifizierte Leads. Unsere hochoptimierten Landingpages und integrierten Webformulare machen es möglich! Konfigurieren Sie diese einfach und bequem mit unserem Lead Management Tool. Dank der automatisch mit der Evalanche Datenbank verknüpften Formularfelder können Sie auch bestehende Profile weiter anreichern und individuell vorausgefüllte Formulare ausspielen. Mit unserer Lead Management Software sorgen Sie für eine erfolgreiche Lead Generierung bei optimaler User Experience.
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	Highlights

	Höhere Conversions durch personalisierte Landingpages
	Individuelle und passgenaue Ausspielung von Inhalten
	Professionelle Leadpages und Webformulare im Handumdrehen
	Intuitive Konfiguration ohne Programmierkenntnisse
	Dynamische Formulargestaltung für Progressive Profiling


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden
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	Claudia Baur, Online Marketing Managerin, SchwörerHaus (Bau / Immobilien)
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	„Das intelligente Zusammenspiel zwischen dem Lead Management Tool Evalanche und Leadtributor hat uns nicht nur ermöglicht, unsere Prozesse auf den neuesten Stand zu bringen, sondern uns auch für die Zukunft aufzustellen. Die beiden Systeme sind die optimale Lösung für ein Lead Management 4.0 bei SchwörerHaus.“










	E-Books
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	Mehr Vertriebspower – mit unserem E-Book "Sales Automation: Mehr Neukunden, mehr Umsatz, mehr Erfolg im B2B-Vertrieb"!





Jetzt downloaden
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	"Vom E-Mail Marketing zum Lead Management" inkl. 10 Lead Management Tipps





Jetzt downloaden







	Alle E-Books anzeigen








	Webinare
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	Evalanche Webinar: Scoring: Leads verstehen, Ergebnisse sehen





Jetzt anschauen
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	Evalanche Webinar: Rechtskonform Leads generieren, Daten synchronisieren, Erfolge visualisieren





Jetzt anschauen







	Alle Webinare anzeigen
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Leads effizient entwickeln

dank automatisierter Lead Nurturing Kampagnen

Bauen Sie Ihre Kundenbeziehungen nachhaltig auf und sorgen Sie von Anfang an für eine positive Experience. Mit dem Evalanche Campaign Designer planen und realisieren Sie professionelle Lead Nurturing Kampagnen, um potenzielle Kunden entlang Ihres Entscheidungsprozesses wirkungsvoll zu begleiten. In der Lead Management Software Evalanche werden aktivitäts- und profilbasierte Flows entwickelt, um Ihre Leads mit relevantem Content regelmäßig automatisiert zu versorgen. Optimieren Sie so Ihren Verkaufsprozess und steigern Sie Ihre Abschlussquote – für mehr Umsatz und zufriedenere Kunden.










	Highlights

	Professionelle Kampagnenplanung via Drag and Drop
	Empfänger-Segmentierung und Content-Aussteuerung anhand von aktivitäts- oder profilbasiertem Verhalten
	Content Mapping anhand der verschiedenen Verkaufsstufen
	Definition von Workflows und Trigger Emails
	Dynamische Qualifizierung der Leads durch Analyse des Nurturing Verhaltens


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden
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	Elisabeth Steuber, Marketing Director, Bäumer (Maschinenbau)
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	„Wir haben gelernt, dass die Einführung von Lead Management und Marketing Automation ein riesiger Change-Prozess ist. Die Kommunikation und Partizipation müssen daher stets im Vordergrund stehen. Ein solches Projekt ist ein fortlaufender Prozess, deshalb lautet unser Rat: Irgendwann muss man auch einmal anfangen.“










	

Die Lead Reife zielgenau bewerten

mit beliebig granularem Activity & Profile Scoring

Steigern Sie die Abschlussquote im Vertrieb! Bewerten Sie Dateneingaben und Verhalten Ihrer Leads im Hinblick auf Ihr definiertes Verkaufsziel und passen Sie weitere Aktionen daraufhin automatisiert an. Nutzen Sie dazu Scoring Werte als Auslöser oder Bedingung in Ihren Kampagnen, um Leads noch besser zu qualifizieren und behalten Sie deren Reifegrad stets im Blick. Das Lead Management Tool Evalanche versorgt Sie dazu mit expliziten und impliziten Lead Scoring Informationen und das über den gesamten Lead Management Prozess hinweg bis hin zum Mapping der Daten für die Leadklassifizierung.
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	Highlights

	Profile Scoring für optimale Bewertung der Lead Qualität
	Activity & Content Scoring für valide Verhaltensdaten über das Interesse Ihrer Leads
	Multivariantes Scoring mit beliebig vielen Scoring Kategorien
	Lokales und globales Scoring für Mandanten-spezifisches oder übergreifendes Scoring


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden
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	Andrea Hartmair, Chief Communications Officer, BACHMANN (Elektrotechnik)
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	„Die Lead Management Software hat nicht nur unsere Prozesse beschleunigt, sondern auch die Transparenz über unsere Leads deutlich erhöht und neue Möglichkeiten für deren Weiterbearbeitung eröffnet. So können wir unseren Kunden und Interessenten individuelle Erlebnisse mit hohem Mehrwert bieten.“
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Reibungslose Lead Übergabe

dank automatisierter Marketing- & Vertriebsprozesse

Sorgen Sie für eine reibungslose Übergabe eines Leads vom Marketing an den Vertrieb und zwar gleich an den Mitarbeiter, der für ihn zuständig sein wird. Übermitteln Sie Ihrem Vertrieb nicht nur die qualifizierten Leads, sondern auch deren vollständige Historie mit allen Profil- und Verhaltensdaten. Nutzen Sie beim Lead Routing entweder einen automatisierten Email Workflow aus dem Lead Management Tool heraus oder die Datensynchronisation mit Ihrem CRM-System. Verlieren Sie nie wieder wertvolle Zeit, wenn es darum geht, eine Opportunity rasch zum Abschluss zu führen.










	Highlights

	Standardisierte Schnittstellen zu zahlreichen CRM-Systemen
	Alert Management – per Email Push oder automatisiert synchronisiert
	Automatische Zuordnung des richtigen Vertriebsmitarbeiters
	Email Vorlagen für die Kontaktaufnahme durch den Vertrieb


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden
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	Marcus Köhler, Geschäftsführer, e-raumwerk (Experte für die Implementierung von Marketing-Automation-Prozessen)
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	„Hervorragendes Handling, unübertroffene Flexibilität und ein präzise arbeitender Funktionsumfang bezüglich Marketing Automation und Lead Management macht Evalanche zu einem zentralen Instrument für unsere Vorhaben. Die hohe Innovationsfreudigkeit hat die Kverneland Group Deutschland zu einem Branchen-Vorreiter in der Online-Kundenkommunikation gemacht. Das Unternehmen ist nun in der Lage, mit seinen Kunden in eine relevante und hochpersonalisierte Kommunikation zu treten. Dies schätzt den Kunden wert und bedeutet einen klaren Wettbewerbsvorteil.“










	

Optimale Lead Management Steuerung

dank vielfältiger Optionen für die Erfolgskontrolle

Unser Lead Management Tool bietet Ihnen zahlreiche Einblicke in Ihren Verkaufsvorgang und die Entscheidungsprozesse potenzieller Kunden: dank Sales Funnel Report, Kampagnen Milestones und dem World Activity Globe ist Ihnen die größtmögliche Transparenz im Lead Management sicher. Nutzen Sie die vielfältigen Analyse- und Reportfunktionen, um jederzeit den Überblick über Ihre Geschäftsmöglichkeiten zu haben und alle Abteilungen stets auf dem gleichen Wissensstand zu halten. So können Sie Ihre Lead Management Maßnahmen ganzheitlich und gezielt optimieren – für schnellere Abschlüsse und mehr Umsatz.
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	Highlights

	Visualisierung sämtlicher Scoring-Aktivitäten aller Profile mit 3D-Globus
	Beobachtung und Bewertung der verschiedenen Lead Aktivitäten in Echtzeit
	Auf Persona und Segmenten basierendes explizites Scoring
	Automatisiertes Lead Routing bei Erreichung eines bestimmten Schwellenwertes


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden
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	Andreas Hack, Leiter Lead Management bei CREATON (Baustoffe)
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	„Evalanche ist das einzige System, das die von uns geforderte Dynamik, die eine moderne Lead-Kampagne mit sich bringt, erfüllt. Dank seiner zahlreichen Schnittstellen und Konnektoren fügt es sich nahtlos in unsere bestehende IT-Systemumgebung ein. Dass wir uns richtig entschieden haben, belegt das tolle Ergebnis unserer Kampagne. Die herausragenden Zahlen sprechen für sich.“
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Lead Management Tool mit Vertriebsturbo

Sales Automation als Add-on für den Umsatzerfolg

Mit dem Evalanche Sales Add-on unterstützt unser Lead Management Tool gezielt Ihren Vertrieb dabei, gewonnene Leads und entwickelte Opportunities weiterzubearbeiten und zügig zum Abschluss zu bringen. So beschleunigen Sie nicht nur Ihre Vertriebsprozesse, sondern verkürzen deutlich den Sales Cycle. Profitieren Sie dabei jederzeit vom perfekten Überblick über Ihre Möglichkeiten und die vorhandenen Potenziale. Heben Sie Ihr Lead Management so auf die nächste Stufe. Steigern Sie die Produktivität Ihres Vertriebsteams und parallel die Umsätze im Unternehmen – quasi ganz automatisch.










	Highlights

	Zentrales Kundendaten Management
	Bidirektionale Datensynchronisation zwischen Kunden- und Lead-Profilen
	Ganzheitlich automatisierter Lead Management Prozess
	Automatisierung und Entlastung bei administrativen Vertriebsaufgaben
	Reports entlang der gesamten Lead Pipeline


Mehr über dieses Highlight erfahren? Jetzt klicken!








	Das sagen unsere Kunden








		[image: Thomas Düker]
	







	Thomas Düker, Marketing & E-Business, AEB GmbH (Softwareunternehmen)
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	„Wir nutzen Evalanche als zentrales Tool zur Verwaltung der Permissions. Es ist relativ einfach gewesen, unser Konzept zu den verschiedenen Scoring Stufen in Evalanche umzusetzen und die Übergabe der face-toface Bearbeitung an den Vertrieb zu realisieren – die einfache Bedienbarkeit ist hervorzuheben.“
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	Integrieren Sie unser Lead Management Tool

nahtlos, einfach, intelligent.

Für durchgängige Lead Prozesse und eine reibungslose Übergabe reifer Leads vom Marketing in die Vertriebsbetreuung benötigen B2B-Unternehmen ein flexibles Lead Management Tool, das sich bequem in die IT-Landschaft integriert und weitere Systeme und Partner einfach anbindet. Dies ebnet Ihnen den Weg in die Zukunft der Neukundengewinnung.

So viel Flexibilität bietet Evalanche!
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	Managen Sie Mandanten mit minimalem Aufwand

smart, effektiv, effizient.

Dank der intelligenten Mandantenfähigkeit von Evalanche reduzieren Sie Ihre administrativen Aufwände. So handeln Sie smart und agil – über Abteilungs-, Gesellschafts- oder Landesgrenzen hinweg. Automatisierte Roll-outs, Übersetzungen mit einem Klick und weitere Features unseres Tools sparen Ihnen wertvolle Zeit und Kosten.

So effizient ist Mandanten-Management!
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	Schützen Sie Ihre wertvollen Kundendaten

zuverlässig, sicher, DSGVO-konform.

Unser Tool ist „Made & hosted in Germany“. Mit der Lead Management Software Evalanche setzen Sie deshalb auf eine DSGVO-konforme Lösung und auf ein nach ISO 27001 zertifiziertes Unternehmen, welches alle hohen Anforderungen an Datenschutz und Datensicherheit erfüllt. So sind Sie und Ihre Kundendaten in jeder Hinsicht auf der sicheren Seite.

So garantieren wir den Schutz Ihrer Daten!









	
Fragen? Wir haben die Antworten. Jetzt Kontakt aufnehmen!
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	Sie haben Fragen rund um Evalanche? Dann nutzen Sie am besten unser Gratis-Beratungsgespräch.










	Telefon: 08151 555 16-26








	Email: Kontakt Vertrieb










	










	Sie sind Kunde und haben technische Fragen zu Evalanche? Dann hilft Ihnen unser Support gerne weiter.










	Telefon: 08151 555 16-16








	Email: Kontakt Support



















		[image: ]
	







	Umfangreiche Hilfebibliothek zu Nutzung und Funktionen von Evalanche mit Themenbereichen und Suchfeld.

Zum Helpcenter















		[image: ]
	







	YouTube-Kanal mit Webinaren, Tutorials und Keynotes zu vielen Fragen rund um Evalanche.

Zur Mediathek



















	Häufig gestellte Fragen zum Thema Lead Management Tool







	
Was ist ein Lead im Vertrieb?

Im Marketing sowie im Vertrieb steht ein Lead für einen Interessenten bzw. potenziellen Kunden. Eine Person wird z. B. dann als Lead bezeichnet, wenn sie mit einem Unternehmen Kontakt aufnimmt oder auf einem anderen Weg Interesse an einem Produkt bzw. einem Service signalisiert. Das kann z. B. durch das Ausfüllen eines Online-Formulars und damit die Angabe persönlicher Daten geschehen, um nähere Informationen zu erhalten. Unternehmen sammeln und nutzen diese Daten , um ihre Marketingmaßnahmen daran auszurichten und Leads zu Kunden zu machen.




Was bedeutet Lead Management?

Das Lead Management umfasst sämtliche Maßnahmen, die Unternehmen ergreifen, um Leads zu generieren und diese als Kunden zu gewinnen. Dieser Prozess lässt sich in verschiedene Phasen unterteilen, darunter Lead-Generierung, Nurturing, Scoring, Routing und Reporting. Nachdem die mit dem Lead Management verfolgten Ziele sowie die Zielgruppe definiert wurden, erfolgt zunächst die Lead-Generierung. Die dabei vom Marketing gesammelten Kundendaten werden anschließend  verdichtet, angereichert und bewertet, bevor sie an die Vertriebskanäle  des Unternehmens weitergegeben werden.




Warum sollte man Lead Management nutzen?

Lead Management lohnt sich aus vielen verschiedenen Gründen. Der wohl bedeutendste ist, dass die mithilfe entsprechender Maßnahmen generierten Leads direkt weiterbearbeitet werden können – und sich schlussendlich an die Vertriebskanäle  weiterreichen lassen. Wissen Marketer mit neuen Leads umzugehen, steigert sich die Wahrscheinlichkeit, dass diese zu Kunden werden. Durch Lead Management  sorgen Unternehmen zudem für eine bessere Zusammenarbeit ihrer Teams und sparen dadurch sowohl Zeit als auch Aufwand.




Was ist ein Lead Management Tool?

Ein Lead Management Tool dient dazu, die unterschiedlichen Aufgaben und Maßnahmen des Lead Managements zu digitalisieren und zu automatisieren. Sämtliche relevanten Daten aus den einzelnen Phasen können somit an einem zentralen Ort abgelegt und verwaltet werden. Zudem können Mitarbeiter der Marketing- und Vertriebsteams jederzeit darauf zugreifen, wodurch sich das Lead Management deutlich effizienter gestalten lässt. Eine Lead Management Software kann zudem über eine Schnittstelle zu dem vom Unternehmen genutzten CRM-System verfügen oder sich damit auf anderem Wege synchronisieren lassen.










	Weiterführende Informationen







		B2B-Kunden gewinnen: So gelingt die Kundengewinnung
	Lead Management
	Lead-Generierung: 6 Tipps für qualifizierte Leads
	Lead Nurturing – 10 Tipps, wie Sie Ihre Leads richtig qualifizieren
	Lead Routing: Wie Sie aus Leads Kunden machen
	Lead Scoring - Definition und Tipps für die Praxis











	Schnell und einfach – Probieren Sie es aus!

Gleich welche Herausforderung Sie haben, Sie sollten die Möglichkeiten von Evalanche jetzt kennenlernen!







	Exklusive Live-Demo erleben!







	Preise anfordern
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